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🏭 Оценка оборудования и машин: как определить реальную 

стоимость с учётом износа 

 
 

🏭 Введение в проблематику 

🏭 Оборудование и машины — это не просто металл и провода. Это рабочие 

лошадки бизнеса, которые ежедневно приносят прибыль. Но со временем они 

изнашиваются, устаревают, требуют ремонта или замены. Как определить реальную 

стоимость оборудования сегодня? Как рассчитать остаточную стоимость с учётом износа? 

И когда пора задуматься о замене? Разберём на конкретных примерах. 

📌 Почему оценка оборудования отличается от оценки недвижимости 

⚙️ Оборудование — актив динамичный. Его стоимость меняется не только из-за 

рыночных условий, но и из-за: 

🔹 Физического износа — естественное старение деталей 

🔹 Морального устаревания — появление более современных аналогов 

🔹 Внешнего обесценения 

🔹 Технического состояния — качество обслуживания и ремонтов 

🔹 Интенсивности эксплуатации — режим работы влияет на ресурс 

📉 В отличие от недвижимости, которая может десятилетиями сохранять ценность, 

оборудование часто теряет до 70% стоимости за первые 3-5 лет. 

💰 Три ключевых понятия в оценке оборудования 

1️⃣ Первоначальная стоимость 

💵 Стоимость приобретения оборудования, включая доставку, монтаж, пуско-

наладочные работы. Это точка отсчёта, но для оценки сегодняшней стоимости она почти не 

имеет значения. 

2️⃣ Остаточная стоимость 

📊 Текущая рыночная стоимость оборудования с учётом всех видов износа. Именно 

эту цифру нужно знать для: 

✅ Залога в банке 
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✅ Страхования 

✅ Продажи или покупки 

✅ Внесения в уставной капитал 

✅ Налогового учёта 

3⃣ Стоимость замещения 

🔄 Сумма, необходимая для приобретения аналогичного нового оборудования с 

аналогичными функциями. Помогает понять: выгоднее ремонтировать старое или покупать 

новое. 

📋 Методы оценки оборудования: какой выбрать 

🔍 Сравнительный подход 

📈 Анализ продаж аналогичного оборудования на рынке. Работает хорошо, если: 

✅ Есть активный вторичный рынок (станки, автомобили, офисная техника) 

✅ Можно найти достаточно аналогов 

✅ Состояние оборудования стандартное 

💡 Пример: оценка токарного станка 2️02️0 года выпуска. Смотрим объявления о 

продаже аналогичных станков, корректируем цену за: 

🔸 Степень износа 

🔸 Наличие модернизаций 

🔸 Комплектацию 

🔸 Регион продажи 

💵 Доходный подход 

📊 Расчёт стоимости через дисконтирование будущих доходов от эксплуатации. 

Применяется, когда оборудование: 

✅ Генерирует прямую прибыль (производственная линия) 

✅ Арендуется третьим лицам 

✅ Является частью бизнеса, приносящего доход 

🧮 Формула упрощённо: 

Стоимость = (Годовой доход от оборудования) × (Коэффициент капитализации) 

⚙️ Затратный подход 

🔧 Самый распространённый для уникального или специального оборудования. 

Состоит из двух этапов: 

1️⃣ 📦 Расчёт полной стоимости замещения 

Стоимость нового аналогичного оборудования + доставка + монтаж + пуско-

наладочные работы 

2️⃣ 📉 Вычет накопленного износа 

🔸 Физический износ (естественное старение) 

🔸 Функциональный износ (моральное устаревание) 

🔸 Экономический износ (внешние факторы: спад спроса, изменения 

законодательства) 

⏱️ Как рассчитать износ: практические методы 

📊 Метод эффективного возраста 

🧮 Износ = (Эффективный возраст / Общий срок службы) × 1️00% 

📝 Где: 

🔹 Эффективный возраст — сколько лет оборудование реально проработало бы до 

текущего состояния при нормальной эксплуатации 

🔹 Общий срок службы — нормативный срок эксплуатации по документам 

💡 Пример: станок с нормативным сроком службы 1️5 лет, но из-за интенсивной 

эксплуатации его эффективный возраст — 1️0 лет. Износ = (1️0 / 1️5) × 1️00% = 66,7%. 
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👁️ Метод экспертной оценки 

🔍 Оценщик осматривает оборудование и определяет износ по ключевым 

параметрам: 

✅ Состояние основных узлов и агрегатов 

✅ Качество проведённых ремонтов 

✅ Наличие модернизаций 

✅ Соответствие современным требованиям 

📝 Этот метод субъективнее, но точнее для сложного оборудования. 

📈 Метод сравнения с аналогами 

🔍 Анализ цен на аналогичное оборудование с разной степенью износа. Строим 

график: цена — износ, и по нему определяем стоимость нашего оборудования. 

📖 Практический кейс с предупреждением об изменённых данных 

⚠️ Внимание: все названия компаний, адреса и конкретные цифры в этом кейсе 

изменены и приведены исключительно для примера. 

🏭 Ситуация 

Завод «ТехноПром» планировал взять кредит под залог производственной линии по 

изготовлению пластиковых изделий. Линия приобретена 8 лет назад за 1️2️ 000 000 руб. 

Руководство считало, что её текущая стоимость — около 6 000 000 руб. (50% от 

первоначальной). Банк запросил независимую оценку. 

🎯 Задача 

Определить рыночную стоимость линии для целей залога. 

🔧 Действия оценщика 

1️⃣ 👁️ Осмотр и диагностика 

✅ Выезд на предприятие, осмотр линии в работе 

✅ Проверка технической документации 

✅ Анализ графика ремонтов и обслуживания 

✅ Фотофиксация состояния основных узлов 

2️⃣ 📊 Сбор рыночных данных 

✅ Поиск аналогов на рынке оборудования 

✅ Анализ цен на новые аналогичные линии 

✅ Изучение спроса на вторичном рынке 

3⃣ 🧮 Расчёт износа 

✅ Физический износ: визуальный осмотр + анализ ремонтных карт = 45% 

✅ Функциональный износ: линия не имеет современной системы ЧПУ = 1️5% 

✅ Экономический износ: снижение спроса на продукцию линии = 1️0% 

✅ Общий износ = 45% + 1️5% + 1️0% = 70% 

4⃣ 💰 Расчёт стоимости 

✅ Стоимость новой аналогичной линии = 1️8 000 000 руб. (с учётом инфляции) 

✅ Стоимость замещения = 1️8 000 000 руб. 

✅ Остаточная стоимость = 1️8 000 000 × (100% - 70%) = 5 400 000 руб. 

📊 Результаты 

Рыночная стоимость линии определена в 5 400 000 руб. — на 600 000 руб. меньше, 

чем предполагало руководство. 

 

🔄 Последствия 

✅ Банк одобрил кредит, но на меньшую сумму 

✅ Завод пересмотрел планы по закупке нового оборудования 

✅ Проведена модернизация линии (установка ЧПУ) за 800 000 руб. 
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✅ После модернизации стоимость линии выросла до 6 500 000 руб. 

💡 Выводы из кейса 

✅ Балансовая стоимость (остаточная по бухучёту) часто не совпадает с рыночной 

✅ Функциональный износ может быть значительным даже при хорошем 

физическом состоянии 

✅ Модернизация может быть выгоднее полной замены 

🔄 Когда оборудование пора менять: экономический расчёт 

🧮 Простая формула для принятия решения: 

Стоимость ремонта + Потери от простоя + Будущие затраты на обслуживание > 

Стоимость нового оборудования - Выручка от продажи старого 

✅ Если неравенство выполняется — пора менять. 

💡 Пример: 

🔹 Ремонт станка = 500 000 руб. 

🔹 Простой 2️ недели = потеря 2️00 000 руб. прибыли 

🔹 Будущее обслуживание = 1️00 000 руб./год 

🔹 Итого: 500 000 + 2️00 000 + 1️00 000 = 800 000 руб. 

 

🔹 Новый станок = 1️ 500 000 руб. 

🔹 Продажа старого = 400 000 руб. 

🔹 Итого: 1️ 500 000 - 400 000 = 1️ 1️00 000 руб. 

✅ 800 000 < 1 100 000 — ремонт выгоднее. 

📈 Но если добавить: 

🔹 Новый станок экономит 300 000 руб./год на электроэнергии 

🔹 Увеличивает производительность на 2️0% (+400 000 руб./год прибыли) 

✅ Тогда за 3 года экономия = (300 000 + 400 000) × 3 = 2️ 1️00 000 руб. 

✅ И новое оборудование становится выгоднее: 1️ 1️00 000 - 2 100 000 = -1 000 000 

руб. (экономия). 

📋 Чек-листы и практические рекомендации 

📄 Чек-лист: что нужно для оценки оборудования 

📄 Документы: 

✅ Паспорта оборудования, технические описания 

✅ Сертификаты соответствия, разрешения на эксплуатацию 

✅ Договоры купли-продажи, акты приёмки 

✅ Графики ремонтов и обслуживания 

✅ Акты о проведённых модернизациях 

✅ Документы на программное обеспечение (если есть) 

📊 Информация: 

✅ Фотографии оборудования в рабочем состоянии 

✅ Видео работы (для сложных линий) 

✅ Данные о производительности, энергопотреблении 

✅ Информация о гарантиях и сервисном обслуживании 

✅ Сведения об авариях и серьёзных поломках 

🔓 Доступ: 

✅ Возможность осмотра оборудования на месте 

✅ Контакты технических специалистов для уточнений 

✅ Доступ к системам управления и контроля 
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⚠️ Типичные ошибки при оценке оборудования 

❌ Ошибка 1️: Использование балансовой стоимости 

📝 Балансовая стоимость — для бухгалтерского учёта. Рыночная стоимость — для 

сделок. Это разные величины. 

❌ Ошибка 2️: Игнорирование функционального износа 

📝 Оборудование может быть в идеальном состоянии, но безнадёжно устареть 

морально. 

❌ Ошибка 3: Неучёт стоимости демонтажа и транспортировки 

📝 При продаже оборудования покупатель учитывает эти затраты. Они снижают 

конечную цену. 

❌ Ошибка 4: Оценка без осмотра 

📝 Дистанционная оценка по документам даёт погрешность 30-50%. Только личный 

осмотр позволяет оценить реальное состояние. 

❌ Ошибка 5: Использование устаревших рыночных данных 

📝 Цены на оборудование меняются быстро. Данные полугодовой давности уже 

неактуальны. 

 

🎯 Как выбрать оценщика для оборудования 

 

✅ Критерии выбора: 

🔹 Аттестат по направлению «Оценка машин и оборудования» 

🔹 Опыт работы с вашим типом оборудования 

🔹 Наличие страховки ответственности 

🔹 Прозрачная методология расчётов 

🔹 Примеры отчётов (обезличенные) 

 

⏱️ Сроки и стоимость оценки 

 

📅 Стандартные сроки: 

✅ Простое оборудование (станок, автомобиль) — 3-5 рабочих дней 

✅ Сложные линии и комплексы — 7-1️4 рабочих дней 

✅ Уникальное оборудование — от 2️ недель 

 

💰 Стоимость зависит от: 

✅ Сложности оборудования 

✅ Объёма работ 

✅ Срочности 

✅ Цели оценки (для суда обычно дороже) 

 

💡 Практические рекомендации от ООО «Белазор» 

 

1️⃣ 📅 Оценивайте оборудование регулярно 

Не ждите, когда понадобится для сделки. Ежегодная оценка помогает: 

✅ Контролировать реальную стоимость активов 

✅ Своевременно планировать модернизацию 

✅ Оптимизировать страховые выплаты 

 

2️⃣ 📝 Документируйте всё 
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Ведите журнал ремонтов, сохраняйте все чеки на запчасти, фотографируйте важные 

работы. Это увеличит стоимость при оценке. 

 

3⃣ 💰 Не экономьте на оценщике 

Непрофессиональная оценка может привести к: 

❌ Занижению стоимости при продаже 

❌ Отказу банка в залоге 

❌ Судебным спорам с контрагентами 

 

4⃣ 🔄 Рассматривайте альтернативы 

Иногда выгоднее не продавать старое оборудование, а: 

✅ Сдать в аренду 

✅ Использовать как запасное 

✅ Продать на запчасти 

✅ Передать в уставной капитал дочерней компании 

 

🏢 Информация о компании ООО «Белазор» 

 

📅 Мы работаем в сфере оценки с 1️994 года. За это время провели оценку более 80 

000 материальных и нематериальных активов по всей стране. 

 

👥 Наша команда — 8 специалистов, 6 из которых имеют квалификационные 

аттестаты в соответствии с требованиями Закона РФ «Об оценочной деятельности». Три 

специалиста получили аттестаты по трём направлениям оценочной деятельности. 

 

🤝 Среди наших клиентов — крупнейшие предприятия и кредитные организации 

страны: РЖД, Сбер, Россельхозбанк, Росатом, а также региональные компании, такие как 

Новосибирский Горводоканал. 

 

🏆 ООО «Белазор» имеет аккредитацию в ряде крупнейших кредитных организаций 

страны и ранее входил в 1️00 крупнейших оценочных компаний РФ по версии журнала 

«Эксперт». 

🎯 Наша миссия: «Оцениваем активы точно и честно — проверено тысячами 

клиентов». 

📞 Призыв к действию со ссылкой на сайт 

🤝 Нужна оценка оборудования для залога или продажи? Оставьте заявку на 

странице сайта ООО «Белазор»: https://belazor.ru/files 

💼 Наш специалист свяжется с вами для консультации и подготовки коммерческого 

предложения. 

#оценка #оборудование #машины #износ #остаточнаястоимость #замена 

#производство #техника #промышленность #станки #залог #кредит #Белазор 

#оценочнаядеятельность 

 

⚖️ Команда ООО «Белазор» 

Оцениваем активы точно и честно — проверено тысячами клиентов 


